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công ty công nghệ tin học nhà trường
	cộng hòa xã hội chủ nghĩa việt nam

độc lập – tự do – hạnh phúc

*********


CHÍNH SÁCH ĐẠI LÝ
School@net xin gửi lời cảm ơn trân trọng tới tất cả Quý Khách hàng đã, đang và sẽ ủng hộ chúng tôi. Trong những năm qua, School@net đã nỗ lực không ngừng phát triển và mở rộng thị trường, xây dựng hệ thống đại lý trên toàn quốc với phương châm "hợp tác hai bên cùng có lợi".

Dưới đây là một số chính sách ưu đãi trong việc phát triển hệ thống đại lý của Công ty.

NGUYÊN TẮC PHÁT TRIỂN CÙNG ĐẠI LÝ
· Luôn tìm kiếm cơ hội hợp tác cũng như sẵn sàng chia sẻ cơ hội, lợi ích kinh doanh với Đại lý.

· Luôn quan tâm đến Đại lý cũng như luôn có những điều chỉnh hợp lý nâng cao hiệu quả hợp tác quan hệ kinh doanh hai bên nhằm tạo dựng mối quan hệ đối tác dài hạn.
· Luôn hỗ trợ kịp thời cũng như luôn cam kết hỗ trợ chia sẻ tối đa với Đại lý trước những biến động của thị trường và cạnh tranh.

CHÍNH SÁCH HỖ TRỢ
Hỗ trợ về quảng bá giới thiệu sản phẩm
· Đại lý được cập nhật thông tin về giá cả, thông tin về hàng hoá, sản phẩm, chính sách của công ty School@net
· Đại lý được hỗ trợ danh mục catalogue, tờ rơi, banner … theo các chương trình của công ty School@net
· Đại lý được tham gia tất cả các chương trình khuyến mãi và thúc đẩy bán hàng của công ty School@net.
· Hai bên cùng nhau phối hợp để xúc tiến, quảng bá và bán các sản phẩm thông qua các hình thức như đăng thông tin sản phẩm mới, sản phẩm có khuyến mãi, sản phẩm nổi bật…


Hỗ trợ về kỹ thuật, hàng hóa
· Đại lý được hỗ trợ trực tiếp qua điện thoại, qua Fax, qua Email, qua CHAT trực tuyến.

· Số điện thoại đường dây nóng hỗ trợ: 01689.336.386 (Ms Hương) or 04.625.11017 Email: nguyenhuong@schoonet.vn
· School@net  cam kết luôn nâng cao chất lượng sản phẩm, dịch vụ cũng như đa dạng hóa chủng loại sản phẩm phân phối để phù hợp với xu hướng phát triển của thị trường và thị hiếu tiêu dùng của khách hàng. Đồng thời thường xuyên hỗ trợ các chính sách, chương trình liên quan đến hoạt động khuyến mãi, quảng cáo, quảng bá, xúc tiến bán hàng nhằm tối đa hóa doanh số và lợi nhuận của đại lý
Hỗ trợ tài chính
· Đại lý được hưởng chiết khấu cố định / doanh số đặt hàng và được giảm trừ trực tiếp trên giá bán.
· Ngoài phần được hưởng chiết khấu cố định. Đại lý cũng sẽ được hưởng các chương trình chiết khấu thanh toán khác: 
	Doanh số gọi hàng trong tháng
	Chiết khấu cho hóa đơn thanh toán trong tháng

	≥ 10 - 15
	5%

	≥ 15 - 20
	10%

	≥ 20 – 25 
	15%

	≥ 25 - 30
	20%

	≥ 30
	30%


· Chính sách chiết khấu là độc lập và được tiến hành song song với các chương trình hỗ trợ hoặc thúc đẩy kinh doanh khác

· School@net cam kết thanh toán thưởng cho đại lý theo đúng thời hạn đã cam kết trong hợp đồng hoặc các phụ lục, văn bản có căn cứ phát sinh từ hợp đồng.

· Đại lý được hỗ trợ toàn bộ chi phí luân chuyển hàng hóa. School@net phân phối trực tiếp tới tận nơi các đại lý bán hàng và chịu trách nhiệm về chất lượng hàng hóa vận chuyển từ kho của công ty đến điểm giao nhận của đại lý.
Mọi chi tiết vui lòng liên hệ:

Nguyễn Thu Hương – 01689.336.386 – (Phụ trách đại lý)
Công ty Công nghệ Tin học Nhà trường

Địa chỉ: P.1407, Nhà 17T2, Hoàng Đạo Thúy, KĐT Trung Hòa Nhân Chính, Q. Cầu Giấy, HN.
Điện thoại: 04.62511017;    E-mail: nguyenhuong@schoolnet.vn
Website: www.schoolnet.vn; www.vnschool.net
